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Il programma Erasmus per giovani imprenditori è un programma
dell’Unione Europea, lanciato per la prima volta nel 2009 e mirato a
facilitare gli scambi di Know-how imprenditoriale.

Lo scambio può durare da uno a sei mesi e deve essere
completato entro un periodo massimo di dodici mesi. Il soggiorno
può anche essere suddiviso in più momenti costituiti da tappe di
almeno una settimana.

Erasmus per giovani imprenditori



Lo scambio avviene tra:

Un imprenditore ospitante – HE (titolare di una piccola o media 
impresa o persona direttamente coinvolta nell’attività 
imprenditoriale come membro del CDA di una PMI) 

Un imprenditore ospitato - NE (un soggetto intenzionato ad 
avviare un’attività sulla base di un solido progetto imprenditoriale 
o colui che ha costituito un’impresa nell’arco degli ultimi 3 anni).

Attenzione: un imprenditore che gestisce un’azienda per 10 anni, cessa 
l’attività e ne comincia una nuova, non può essere considerato un giovane 
imprenditore
Requisito essenziale è che i due imprenditori provengano da due diversi 
Paesi dell’UE.



Quali sono i vantaggi di questo scambio imprenditoriale?

 Il neo imprenditore può acquisire nuove conoscenze e 
competenze (gestionali, amministrative, linguistiche, di marketing, 
nell’utilizzo di nuove tecnologie ecc.)

 Possibilità di sviluppare rapporti di cooperazione commerciale 
oltre confine con l'ampliamento della propria rete di contatti e 
referenze aziendali e di conoscere come funzionano i mercati e/o le 
imprese in un altro Paese.

 L’imprenditore ospitante invece può avere a disposizione una 
risorsa a costo zero che una volta rientrata nel proprio Paese di 
origine potrebbe diventare un nuovo partner commerciale attraverso il 
quale avere accesso a nuovi mercati.



Quale sostegno finanziario viene fornito? 

Al giovane imprenditore viene erogato un sostegno finanziario che 
contribuisce a coprire i costi di viaggio e di soggiorno.

 L'aiuto finanziario è calcolato su base mensile e riflette il costo della 
vita del Paese di destinazione.

 Questa somma è corrisposta dall’organizzazione intermediaria del 
nuovo imprenditore direttamente a lui e senza che sia necessario 
esibire pezze giustificative

 Il pagamento del primo mese avviene prima dell’inizio dello scambio.
 Il secondo pagamento avverrà entro 30 giorni dalla presentazione dei 

questionari di feedback da parte di entrambi gli imprenditori



CONTRIBUTO MENSILE DI SOSTEGNO (EURO)

ALBANIA
ARMANIA
AUSTRIA
BELGIO
BOSNIA
BULGARIA
REPUBBLICA CECA
CROAZIA
CIPRO
DANIMARCA
GERMANIA

530
610
900
830
560
560
610
720
780
1100
830

ESTONIA
FRANCIA
FINLANDIA
REPUB. DI MACEDONIA
GRECIA
ISLANDA
IRLANDA
ITALIA
LETTONIA
KOSOVO
LITUANIA



LUSSEMBURGO
UNGHERIA
MALTA
MOLDAVIA
MONTENEGRO
PAESI BASSI
POLONIA
PORTOGALLO
ROMANIA
SERBIA
SLOVENIA

830
670
720
530
560
830
610
780
560
560
720

CONTRIBUTO MENSILE DI SOSTEGNO (EURO)



L’IMPEGNO DI ANCL Nazionale

• Reclutare attraverso i suoi iscritti almeno 15 NE e 45 HE
• Completare almeno 3 scambi con NE e 33 scambi con HE

ENTRO GENNAIO 2024 

PER FARE QUESTO E’ NECESSARIA LA COLLABORAZIONE DI 
TUTTE LE UP AFFINCHE’ PROPONGANO AI LORO ISCRITTI 

QUESTA OPPORTUNITA’ DI CONSULENZA



CANDIDATURA
Sia il giovane imprenditore sia l'imprenditore ospitante per potere 
partecipare al programma devono presentare la propria candidatura 
registrandosi sul sito: www.erasmus-entrepreneurs.eu

Nella candidatura vanno rispettati alcuni standard o criteri minimi di 
eleggibilità quali per esempio:

PER L'IMPRENDITORE OSPITANTE

 l'avere sufficiente esperienza su come gestire un'attività
 gestire un'attività che possa garantire al NE una rilevante opportunità 

di apprendimento
 lavorare personalmente a fianco del giovane imprenditore  (per una 

media di almeno cinque ore alla settimana) agire come mentore e non 
delegare ad altri l’impegno assunto

http://www.erasmus-entrepreneurs.eu/


CANDIDATURA

PER L'IMPRENDITORE OSPITATO

 presentare un business plan sull'attività che intende iniziare
 presentare un progetto concreto su un'attività già iniziata
 avere la conoscenza di una lingua straniera (oltre alla madre lingua) ad 

almeno il livello B2
Entrambi gli imprenditori dovranno inserire nella candidatura:
 la lingua che si intende utilizzare durante lo scambio
 il settore di attività
 le preferenze geografiche
 la durata dello scambio (da 1 a 6 mesi – preferibilmente 3 mesi)
 selezionare il Centro di Contatto Locale presente nel Paese di residenza



CANDIDATURA

Il centro di contatto locale (ANCL) dovrà, entro due settimane dalla 
presentazione della candidatura, verificare la domanda per accertarsi 
che soddisfi i requisiti e gli standard richiesti dal programma e, in caso 
affermativo, accettarla.

Saranno i colleghi che assistono gli imprenditori ad 
accertarsi che tutti i requisiti richiesti siano soddisfatti 
(eventualmente anche avvalendosi dell’assistenza di 
ANCL)



SCELTA DEL PARTER

 Una volta ammessa la candidatura, ai due soggetti viene dato 
accesso ad una banca dati on-line che contiene la lista degli 
imprenditori nuovi e di quelli ospitanti.

 In questa fase di ricerca del partner possono essere selezionati fino a 
5 soggetti tratti da questo data base.

 Il Consulente del lavoro e il Centro di Contatto Locale (ANCL)  
avranno il compito di facilitare i contatti tra gli imprenditori e di 
aiutare/orientare nella scelta del partner idoneo.



IMPEGNO E FORMAZIONE

Una volta individuati i due imprenditori, il CENTRO DI CONTATTO 
LOCALE (ANCL) in collaborazione con il centro di contatto dell’altro 
imprenditore redigeranno un PROGETTO DI IMPEGNO ALLA QUALITA' 
nel quale saranno definiti:
 Il programma lavorativo e/o formativo
 I compiti e le responsabilità
 I risultati attesi
 Le condizioni finanziarie e le implicazioni legali dello scambio
 La durata dello scambio con specifica di data inizio e data fine
 Gli imprenditori, se lo ritengono opportuno, potranno sottoscrivere 

accordi a latere che riguardano la privacy, la sicurezza, la proprietà 
industriale ecc.

 L’assicurazione malattia/infortuni è a carico del nuovo imprenditore



REALIZZAZIONE DELLO SCAMBIO
Durante lo scambio e alla fine dello stesso IL CENTRO DI CONTATTO 
LOCALE chiederà ai soggetti interessati di compilare dei questionari 
sull'esperienza in corso al fine di verificare la qualità dello scambio.

Al termine del progetto i due CENTRI DI CONTATTO LOCALE 
effettueranno una valutazione dei risultati analizzando i report inviati 
dai due imprenditori.

Una volta ottenuta la valutazione, lo scambio viene convalidato e il 
processo si chiude.

Gli imprenditori ospitanti possono partecipare più volte al progetto 
mentre i nuovi imprenditori possono partecipare una volta sola.



LIVELLI DI OPERATIVITA’
1° livello

I colleghi interessati potranno partecipare ad un corso 
tecnico operativo per inserire sul portale del progetto 
Erasmus le candidature sia nel caso di HE che nel caso di 
NE e per gestire tutte le successive fasi in affiancamento al 
cliente

2° livello
La Segreteria Nazionale e i Referenti del progetto agiscono 
come organizzazione intermediaria per le fasi autorizzative 
e di controllo



QUALI I VANTAGGI PER IL CDL

Riteniamo che sia molto importante fare capire ai colleghi come questo
progetto possa fornire loro una nuova opportunità di lavoro.

DURANTE LA FASE DI ATTIVAZIONE E SVOLGIMENTO

Il CDL sarebbe la figura adatta a fornire consulenza ed assistenza
all'imprenditore (sia ospitato che ospitante) per la gestione della domanda,
svolgendo un’attività del tutto simile a quella che si fa per l’attivazione di
un tirocinio.



QUALI I VANTAGGI PER IL CDL

DOPO LA CONCLUSIONE DI ERASMUS YE

L'imprenditore che è stato ospitato all'estero, una volta rientrato in 
Italia, potrebbe decidere di avviare una nuova attività o di 
implementare quella che ha già iniziato con possibilità di crescita 
dimensionale anche in termini di forza lavoro.

L'Imprenditore italiano che ospita un imprenditore straniero potrebbe 
aprire un canale di scambi commerciali con il Paese di origine del 
nuovo imprenditore con possibilità di crescita a livello di apertura di 
fliali estere, distacchi transnazionali ecc. ecc.   



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



Visualizzazione Portale



ancl.progettoeuropa@gmail.com

www.erasmus-entrepreneurs.eu
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